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Laufend neu erfinden

Roman Salzmann, Werner Fleischmann,
Claudia und Urban Ruckstuhl zu Her-
ausforderungen der Immobilien- und
Medienbranche. Seite 2

Ostschweizer

Immobilien

Hintergriinde, Meinungen, Angebote

e 1

Komplexer Markt Frauenfeld floriert Angebote in der Region

Heidi Capatt, Doris Meier, Andreas Sabina Quinz analysiert die Entwicklung  Qualitatsliegenschaften zu attraktiven
Engeli: Der Immobilienmarkt ist und feiert zehn Jahre Niederlassung in und fairen Preisen. Alle Liegenschaftsan-
transparenter und doch komplexer. Frauenfeld. gebote auf einen Blick.
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Erfahrung, Veranderung
und Zusammenarbeit

Langjahrige und verlassliche Partner-
schaften ergeben ein gutes Gefiihl: Man
kennt sich. Dies wird in der heutigen Aus-
gabe des Ostschweizer Immobilienma-
gazins mit der Thurgauer Verlegerfami-
lie Ruckstuhl aufgezeigt. Hier hat sich die
Partnerschaft bereits seit einiger Zeit auf
die ndchste Generation ausgedehnt. Das
gleiche Bild gilt fuir den Verlegersohn und
Kommunikationsfachmann Roman Salz-
mann, mit dem ich im journalistischen
und PR-Bereich schon sehr lange zusam-
menarbeiten darf.

Gerade in diesen Geschéftsbeziehun-
gen wie auch in der Mitarbeiterentwick-
lung hat es sich gezeigt: In 30 Jahren
bewegt sich sehr viel, wir missen uns
immer wieder weiterentwickeln. Beispie-
le dazu liefern drei meiner erfahrenen Lie-
genschaftsexperten. Gerne schildere ich
Ilhnen in dieser Ausgabe auch das drit-
te Jahrzehnt unserer Firmengeschich-
te: Ausruhen liegt auch bei uns (leider)
nicht drin. Und Bdume wachsen nicht in
den Himmel, Anpassungen sind fortlau-
fend nétig, und es gilt, Herausforderun-
gen anzupacken.

Leider mussen wir auch Abschied neh-
men: Unser langjahriger Verwaltungsrat,
Partner und Freund Klaus Wernigk hat
uns fur immer verlassen. Das Leben und
die Geschaftstatigkeit lehren mich des-
halb: Es gibt Freud und Leid, es gibt Auf-
und Abstieg, Aus- und Umbau und - das
stimmt mich wirklich positiv - es geht mit
guten Partnern und Mitarbeitenden im-
mer wieder weiter.

Ich freue mich, wenn auch Sie, werte Le-
serin, werter Leser, uns weiterhin Ihr Ver-
trauen schenken und mit unserer Firma
unterwegs sind. Haben Sie vielen Dank
dafiir!

Ihr Werner Fleischmann
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Branchen, die sich beleben und neu erfind

Einblick in turbulente Zeiten: Die 30-jdh-
rige Firmengeschichte von Fleischmann
Immobilien ist eng mit der Druck- und Me-
dienbranche verkniipft. Wie die Immobili-
enbranche musste sie sich in den letzten 30
Jahren immer wieder neu erfinden. Das gilt
heute mehr denn je.

Die Immobilienbranche sowie die Druck- und
Medienbranche beleben einander gegensei-
tig. Diese Erfahrung macht Werner Fleisch-
mann seit der Griindung seiner Firma im Jahr
1989. Schon damals wusste er um die Bedeu-
tung von Medien und Werbung. Als Immo-
bilienmakler musste er seine Kommunikation
in dieser Zeit immer wieder anpassen. Da-
bei zahlte er unter anderem auf zwei Partner-
schaften: einerseits mit der Familie Ruckstuhl,
Inhaber der Druckerei- und Verlagsunterneh-
men Bodan AG in Kreuzlingen und Thurgauer
Tagblatt AG in Weinfelden, andererseits mit
Roman Salzmann, Inhaber der Kommunikati-
onsagentur salcom.biz Public Relations.

Umwalzungen verandern das Geschift

Paul Ruckstuhl, Vater von Claudia und Ur-
ban Ruckstuhl, pragte als Verleger und Un-
ternehmer wichtige Meilensteine der Thur-
gauer Druck- und Medienbranche. Seine
Tageszeitungen waren fur Fleischmann Im-
mobilien ein wichtiger Werbekanal. Ge-
druckte Zeitungen wurden im Lauf der Zeit
immer mehr durch elektronische Medien al-
ler Art ersetzt oder ergénzt. Claudia Ruck-
stuhl betont, dass ihr Unternehmen deshalb
schon frih auf die Digitalisierung gesetzt
habe und heute nicht nur Druckerzeugnisse,

Claudia und Urban Ruckstuhl freuen sich mit Werner Fleischmann tiber
freute sich die Familie Ruckstuhl - im kleinen Bild mit den Eltern Paul und

sondern ganze Dienstleistungs- und Bera-
tungspakete anbiete - von der Abonnement-
oder Inserateverwaltung von gedruckten
Zeitschriften bis hin zum Versand von elekt-
ronischen Werbebriefen oder der Erstellung
von Internetseiten. Eine umfassende Part-
nerschaft besteht zum Beispiel mit dem Ver-
band «Thurgauer Hauseigentiimery, der bei
Bodan das gleichnamige Magazin heraus-
gibt. Fir die Redaktion ist Roman Salzmann
verantwortlich, der schon vor 30 Jahren als
Student und Journalist fiir Werner Fleisch-
mann tatig war. Auch er hat seine ersten

Unternehmer-Herzblut fur den Thurgau

Werner Fleischmann hat das Unternehmer-
tum als Sohn eines selbststandigen Metz-
gers im Blut - wen wundert's, dass er seine
geschaftlichen Kooperationen insbesonde-
re in der Zusammenarbeit mit anderen Un-
ternehmern pflegt. Unternehmer, die wie er
den Blick «lber den eigenen Gartenhag hi-
naus» wagen, aber immer das Herzblut fir
den Thurgau bewahren. Urban Ruckstuhl ist
einer davon: In Zirich studiert und beim Rin-
gier-Verlag seine Sporen abverdient, liess er
sich von seinem Vater tiberzeugen, dass der
Thurgau noch ganz andere Qualitaten und
Geschaftsmoglichkeiten bietet als die Gross-
stadt. Auch seine Schwester Claudia blieb
nach einigen Wanderjahren dem vaterlichen
Unternehmen treu und ist Uberzeugt, dass

es wichtig ist, weggezogenen qualifizierten
Thurgauerinnen und Thurgauern im Kanton
neue berufliche und persénliche Perspekti-
ven zu er6ffnen. Diese Chance hat auch Ro-
man Salzmann zum Sprung ins Unterneh-
mertum veranlasst: Fast am gleichen Ort, wo
friher seine Vorfahren ein Druck- und Ver-
lagsunternehmen flhrten, betreibt er heu-
te zusammen mit seinem Geschaftspartner
Cyrill Rtegger eine Kommunikationsagentur.
Die beiden sind Uberzeugt, dass der Thur-
gau nicht zu einem Wohn- sondern zu ei-
nem noch starkeren Dienstleistungs- und in-
novativen Wirtschaftsstandort werden kann,
wenn die 6konomischen Rahmenbedingun-
gen und der Immobilienmarkt sich gleichzei-
tig bodenstandig weiterentwickeln.



ein Inserat, das vor 30 Jahren Erfolg brachte. Uber Erfolge
Hanni - auch damals.

kommunikativen Gehversuche dem elterli-
chen Unternehmen, der Druckerei und dem
Verlag der «Bischofszeller Zeitung» zu ver-
danken, wobei diese Unternehmung schon
in seiner Jugendzeit in den Verlag Huber und
die «Thurgauer Zeitungy integriert wurde -
dem damaligen «Konkurrenten» der Verlage
von Paul Ruckstuhl.

Am Markt differenzieren

Nunmehr entfalten die Geschwister Ruck-
stuhl und Roman Salzmann ihre Kernkom-
petenzen unter anderem zum Nutzen von

Ausgewogen verteilt

Werner Fleischmann setzt auf eine ausge-
wogene Aufteilung eigener Magazine und
Medienarbeit, Inserate und elektronischer
Medien: «Wir haben schon erlebt, dass ein
Besichtigungsinserat zu Besucherschlangen
vor einem Haus geftihrt hat, das verkauft
werden sollte. Auf grosses Interesse stos-
sen redaktionelle Texte tber aktuelle Immo-
bilienmarkt-Analysen oder den Verkauf von
aussergewdhnlichen Liegenschaften wie
Schlésser und Pfarrhduser. Besonders span-
nend wird es, wenn prominente Personen
oder Firmen im Spiel sind. Auf Facebook wie-
derum konnen wir verkaufsférdernde und
vertrauensbildende Diskussionen verfolgen
- auch zu scheinbar <normaleny Objekten
oder zu unseren Markteinschatzungen.»
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Immobi-

Fleischmann
lien. Resultate davon sind etwa das «Ost-
schweizer Immobilienmagazin»y und ande-
re Broschiren, welche von der Bodan AG
gedruckt werden. Dank der zielgruppenge-
rechten Kommunikation Gber die Webseite
und die sozialen Medien kann Fleischmann
Immobilien aber auch die modernen Wer-
bemdglichkeiten nutzen. Werner Fleisch-
mann betont indes, dass sein Geschéft vor
allem dank partnerschaftlicher Geschafts-
beziehungen und vertiefter Marktkenntnisse
so lange erfolgreich sei: «Wir differenzieren
uns am Markt trotz des rasanten Wandels
dank langjahriger Erfahrung und Stetigkeit.
Der zeitgemasse Werbeauftritt sowie das
Fingerspitzengefiihl und Kénnen der Mitar-
beitenden spielen eine entscheidende Rolle.»

«Print ist nicht tot»
Noch eines stellt Fleischmann fest: «Das pa-
pierlose Buro ist eine lllusion. Trotz elektroni-
schen Medien brauchen wir heute mehr Pa-
pier als vor 30 Jahren.» Ebenso sieht er
zusatzliche Chancen

in den aufkommen-

den Lokalmedien in

Gemeinden.

Noch immer laufe ein
betrachtlicher Anteil
des Werbevolumens
Uber gedruckte Medi- :
en. Urban Ruckstuhlist
deshalb entgegen allen \

vielen

Unkenrufen Uberzeugt: «Print ist nicht tot.
Aber wir missen innovativ bleiben.» «Des-
halby», so Claudia Ruckstuhl, «haben wir zu-
sammen mit der Fachhochschule St.Gallen
eine Studie lanciert, die neue Moglichkeiten
der Digitalisierung in der grafischen Indust-
rie hervorbringen soll.» Auch Roman Salz-
mann argumentiert in diese Richtung: «Das
gedruckte Wort bleibt langer und nachhalti-
ger in Erinnerung. Das ist wichtig, zumal die
Informationsflut tUber das Internet zuwei-
len schwierig einzuordnen ist. Das gedruck-
te Wort ist ausserdem eine gute Moglichkeit,
um schnell auf dem Handy gesammelte Da-
ten in aller Ruhe zu Gberdenken.y»

Bestandigkeit und Erfahrung wichtig

Urban Ruckstuhl kdmpft mit seinem Unter-
nehmen ausserdem in einem Markt, der im-
mer mehr von auslandischen Tiefstpreisan-
bietern untergraben wird. Er setzt deshalb
auf Okologie und Swissness, um konkur-
renzfahig zu bleiben. Auch Werner Fleisch-
mann sagt, dass der Wettbewerbsdruck
im Immobilienmarkt zugenommen hat:
«Manchmal schiessen Makler und virtuel-
le Verkaufsbiros wie Pilze aus dem Boden.
Aber genauso schnell verschwinden vie-
le von ihnen wieder.» Es zeige sich daran

eine weitere Parallele zwischen dem Immo-
bilienmarkt sowie der Druck- und Medien-
branche: «Bestéandigkeit in der Geschafts-
tatigkeit und ein gleichzeitig hoher Grad an
Innovation in den Prozessen sind wichtige
Erfolgsfaktoren.»

Roman Salzmann entdeckt mit Werner
| Fleischmann mediale Erinnerungen aus
seiner Jugendzeit.
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Transparenter
und doch
komplexer

Das «Immobilien-Dreieck»  zwischen
Weinfelden, Stein am Rhein und Kreuz-
lingen ist fest in den Handen von Heidi
Capatt, Doris Meier und Andreas Engeli.
Sie vermitteln seit Jahren Liegenschaf-
ten. Anlasslich des 30-Jahr-Jubildums
von Fleischmann Immobilien erkldren sie,
warum langjahrige Erfahrung und entspre-
chende Marktkenntnisse den grossen Un-
terschied machen.

«Unsere Lebenserfahrungen und berufli-
chen Qualifikationen schaffen im Vermitt-
lungsprozess von Liegenschaften Vertrau-
eny, so die Erfahrung von Andreas Engeli,
der die Niederlassung von Fleischmann Im-
mobilien in Tagerwilen betreut. Als ehema-
liger Kundenberater und Niederlassungslei-
ter im Bankgeschaft setzt er sein Know-how
und Netzwerk nunmehr seit bald funf Jah-
ren im Verkauf und der Beratung bei Fleisch-
mann Immobilien ein.

Wozu ein Handy...?
Ebenfalls aus der Bankkundenberatung
stiess Doris Meier zum Team - schon vor
23 Jahren. Die Verénderung seither seien
enorm, meint sie mit einem Augenzwinkern:
«Als ich mein erstes Handy bekam, fragte
ich, wozu ich das brauche.» Heute gehe es
gar nicht mehr ohne. «Damals habe ich alles
selber gemacht. Heute kann ich auf die ad-
ministrative Unterstiitzung im Hintergrund
zurtickgreifen und mich auf die Kundenbera-
tung konzentrieren.» Dies sei wichtiger denn
je, zumal der Markt komplexer und dynami-
scher geworden sei. Selbst wenn der Markt
heute wegen des Internets transparenter
sei und Kunden besser vergleichen kénnten,
heisse das noch lange nicht, dass Liegen-
schaften einfacher verkauft werden konn-
ten, so Doris Meier. Im Gegenteil, bestatigt
Heidi Capatt, die fur die Region Weinfelden
zustandig ist: «Die Leute sind mittlerwei-
le sehr selektiv und preissensitiv. An wirk-
lich guten Lagen werden gute Preise bezahlt.
Aber manchmal l&sst eine Abweichung von
100 Metern beim Standort eine vollig ande-
re Schatzung zu.»

Unternehmerisch denken

Heidi Capatt bringt als ausgebildete Leh-
rerin und Absolventin eines Nachdiplom-
studiums fir Bildungsmanagement einen
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Heidi Capatt, Doris Meier und Andreas Engeli vermitteln heute nach vielféltigen Berufserfahrungen Liegenschaften aus
Leidenschaft. Weil Fleischmann Immobilien dieses Jahr das 30-Jahr-Jubildum feiert, haben sie in alten Fotoalben gestébert

(kleine Bilder).

besonderen Erfahrungsschatz mit. Ihr Fach-
wissen aus diversen Ausbildungen in der
Immobilienwirtschaft paart sie mit ihren
kommunikativen Fahigkeiten sowie ihrer Di-
alog- und Vernetzungskompetenz, was ihr
gerade bei komplexen Verkaufen eine gros-
se Hilfe sei. Sie deutet damit an, dass ein
Liegenschaftsverkauf mit Organisations-
aufwand verbunden ist, der aufgrund des
umfassenden Dienstleistungspakets enorm
gross werden kann: «Manchmal missen wir
fur die Berufsbeistandsschaft Abklarungen
treffen, um die bestmdglichen Lésungen er-
arbeiten zu kénnen. Wir bieten auch Hand-
werker oder Gartner auf, damit ein Haus
und seine Umgebung <anméchelig> und
trotzdem authentisch prasentiert werden
kénnen.» Heidi Capatt erinnert sich auch
an einen Fall, wo beim Hausverkauf deut-
lich wurde, dass die Besitzer ohne Baube-
willigungen Mauern auf die Grenzen gebaut
hatten. Das habe viel Abstimmungsbedarf
mit Nachbarn, Gemeinde und Grundbuch-
amt erfordert. Diese vielféltigen Zusam-
menhange gefallen Andreas Engeli: «Ich
kann sehr selbsténdig arbeiten und mich
unternehmerisch entfalten.»

Marktkonforme Preise festlegen

Weil Menschen immer haufiger mehrmals
Wohneigentum erwerben, missen die Lie-
genschaftsexperten
schaffungen koordinieren, damit alle zur
rechten Zeit wieder ein Dach Giber dem Kopf
haben. Flexibilitat und Marktsensibilitat sind
auch dann gefragt, wenn Liegenschaften von
Mitbewerbern nicht verkauft wurden: Dann
mussen sich die drei Profis méglichst nah an
die wirklich marktkonformen Preise heran-
tasten, was meist gelingt: Der Erfolg von 30
Jahren Geschaftstatigkeit weist Fleischmann
Immobilien ein eindrtickliches Zeugnis aus.

vermehrt  Ersatzbe-

Kein Besichtigungs-
tourismus

Im Thurgau kommt es ab und zu vor, dass
prominente Personlichkeiten Liegenschaf-
ten verkaufen. «Dann missen wir oft klar-
stellen, dass wir keinen Besichtigungstou-
rismus bieten kénneny, sagt Doris Meier.
Sei es das Haus eines TV-Stars oder eines
Spitzensportlers: «Wir gewahren Diskre-
tion, wo sie gewlinscht wird.»



Kindheitstraum wahrgemacht

lhr Elternhaus wollten die Geschwister
Hildegard Ruf und Mathias Laubacher un-
bedingt in gute Hinde geben. Doris Meier,
Liegenschaftsexpertin bei Fleischmann Im-
mobilien, unterstiitzte sie dabei und fand
die idealen Kéaufer.

«Hier will ich spater einmal wohneny: Die-
sen Entschluss fasste Dominik Jauner, als
er in der neunten Klasse auf einer Schulrei-
se in Stein am Rhein vorbeikam. Nun geht
der Traum flr den 47-jahrigen geblrtigen
Berner und seine Familie in Erflllung. Sie
ziehen in ein Riegelhaus in der Gemeinde
Wagenhausen - nur ein paar Hundert Me-
ter vom Stadtchen Stein am Rhein entfernt.

Bankberater gab den Tipp

Das Haus mit angebauter Scheune ist ein
Bijou. Es liegt mitten in einem ruhigen
Wohnquartier, umgeben von einem idyl-
lischen Garten mit einem kleinen Teich.
Kein Wunder, haben sich Heidi und Domi-
nik Jauner schnell in die Liegenschaft ver-
liebt. Sie ztigeln zusammen mit ihren S6h-
nen Nicolas (18) und Marco (15) sowie
Heidis Mutter nach Wagenhausen. Gehort
hat das Haus bislang Familie Laubacher.
Die Geschwister Hildegard Ruf und Mathi-
as Laubacher verbinden viele Erinnerungen
damit. lhre Eltern hatten das bis dahin als

Mathias Laubacher und Hildegard Ruf (links) haben ihr Elternhaus dank der Unterstiitzung von Liegenschaftsexpertin
Doris Meier (Mitte) an Familie Jauner verkauft: « Wir kénnen das ehemalige Haus unserer Eltern mit einem guten
Gefiihl in neue Hdnde geben.»

Bauernhof genutzte Anwesen 1966 gekauft
und komplett renoviert. Weil ihre Mutter
seit einiger Zeit im Pflegeheim lebt, haben
sie es nun in ihrem Auftrag verkauft. «Mit
einem guten Geflhly, betont Hildegard
Ruf. Sie sei froh, dass es dank der Unter-
stitzung von Doris Meier, Liegenschaftsex-
pertin bei Fleischmann Immobilien, in gute
Hande komme. «Von meinem Bankberater
hatte ich erfahren, dass die Firma Fleisch-
mann unter anderem auf Liegenschaften
mit landwirtschaftlichem Charakter spezi-
alisiert ist.»

Alles aus einer Hand

Auch Heidi und Dominik Jauner finden lo-
bende Worte fir die Zusammenarbeit mit
Fleischmann Immobilien: Doris Meier sei
stets erreichbar gewesen und habe sie bei
allen notigen Schritten bis zum Kauf kom-
petent beraten. «Man merkt, dass sie sel-
ber in der Region wohnt und hier verwurzelt
isty, betont er. Fiir seine Familie zahlt sich die
Zusammenarbeit gleich doppelt aus. Fami-
lie Jauner wird ihr bisheriges Haus in Basa-
dingen ebenfalls via Fleischmann Immobili-
en verkaufen.

Zehn Jahre nach Finanzkrise: Frauenfeld floriert

In den zehn Jahren nach der Finanzkrise flo-
rierte der Immobilienmarkt in der Kantons-
hauptstadt besonders. Liegenschaftsexpertin
Sabina Quinz analysiert die Entwicklung und
feiert zehn Jahre Niederlassung in Frauenfeld.

Vor zehn Jahren intensivierte die Fleischmann
Immobilien AG ihre Marktprasenz: Das fiih-
rende Maklerunternehmen im Thurgau hat
den Sitz in Frauenfeld seither mit der Nieder-

lassungsleiterin Sabina Quinz erfolgreich am
Markt etabliert. Sie gehoért auch in der Kan-
tonshauptstadt und der Region zu den Markt-
fuhrern.

Marktkenntnisse wichtiger

«lch arbeite mit Interessenten, Kaufern und
Verkaufern intensiv zusammen und pflege
Kontakte zu Banken oder Amtsstellen, die beim
Hauskauf eine wesentliche Rolle spieleny, sagt

Sabina Quinz erlebte den aufstrebenden Immobilienmarkt in der Region Frauenfeld und kann mit ihren Marktkenntnis-
sen mithelfen, den Traum vom eigenen Haus zu verwirklichen.

Sabina Quinz. «Dabei stellen sich fir zuklnfti-
ge Wohneigentlimer viele Fragen, gerade wenn
sie aus einem anderen Kanton oder dem be-
nachbarten Ausland zuziehen. Die Begleitung
und Beratung von Auftraggebern beim Verkauf
und von Kaufinteressenten einer Liegenschaft
ist ein nicht alltagliches Geschaft. Die langjah-
rige Erfahrung und das Wissen, was auf dem
Frauenfelder Immobilienmarkt abgeht, werden
immer wichtiger.»

Marktkonforme Preise ansetzen

Das Marktpreisverfahren mit bankgepriften
Preisen bewahre sich: «Damit wird sicherge-
stellt, dass die ausgeschriebenen Preise auch
wirklich finanziert werden.» Denn: «Die Ver-
kaufspreise mussen marktkonform sein.» Die
Immobilienpreise seien in den letzten zehn
Jahren um fast die Halfte gestiegen. Fir die
nachsten Monate rechne sie mit vielen zu-
satzlichen Liegenschaften, die auf den Markt
kommen.
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Konkurrenz
macht
erfinderisch

Das dritte Jahrzehnt von Fleischmann Im-
mobilien stand im Zeichen der Festigung
der erreichten Aufbauarbeit. Ein Ausruhen
auf den Spitzenwerten war derweil nicht
moglich: Neue Mitbewerber zwangen zu
kreativen und verstarkten Massnahmen
beim Marketing.

Das Jahr 2011 war ein absolutes Rekordjahr,
was die Umsatze und das Betriebsergebnis
betrafen. Die Mitarbeitenden konnten von
einem Bonus profitieren. Die finanzielle Ba-
sis wurde gut gestarkt, um weitere Vorhaben
im Baubereich mit genligend eigenen Mit-
teln voranzutreiben. Allerdings wachsen die
Baume auch in der Immobilienbranche nicht
in den Himmel. Im Jahr 2012 gingen die Um-
satze erstmals zurtick. Dieser Trend verstark-
te sich 2013.

Unternehmen weiterentwickelt

Die guten Abschlisse sind auch den Markt-
beobachtern nicht entgangen, und es sind
zusehends neue Mitbewerberformen und
Makler aufgetreten. Fleischmann Immobi-
lien nutzte die Konkurrenz als Ansporn und
reagierte mit verschiedenen Massnahmen.
Mit Social Media, Sponsoring, Messeauftrit-
ten und Inseraten wurde das Marketing mas-
siv ausgeweitet. Die Internetseite wurde auf
den neuesten Stand gebracht: Seither sind
die Abfragen auch via Handy optimal mog-
lich. Bereits 2014 zeigten die Investitionen
erste Wirkung: Der Umsatzriickgang konn-
te gestoppt werden. Seither geht es bis zum
heutigen Tag wieder aufwarts. Regional ge-
sehen verschoben sich die Umsétze vom Un-
tersee nach Frauenfeld. Ein Spitzenresultat

Das dritte Jahrzehnt von Fleischmann Immobilien war gepréigt vom
umkdmpften Markt, in dem das Unternehmen die Stellung weiter ausbaute: Das Team

wurde grésser, zdhlt aber immer noch auf viele langjdhrige Mitarbeitende mit vertieften Marktkenntnissen.

erzielte das Geschaft mit landwirtschaftli-
chen Liegenschaften.

Erfolgsbasis gelegt

Das Jahr 2015 stand im Zeichen des Mitar-
beiterrekords: 17 Personen und zwei Aus-
zubildende konnten beschaftigt werden.
Gleichzeitig verstarkte Fleischmann Immo-
bilien seine Tatigkeiten im Hinterthurgau
und den angrenzenden Regionen. Ab 2016
nahm der Druck durch neue Mitbewerber
weiter zu. Fir Fleischmann war klar, dass es
nicht zielfiihrend ist, mit Tiefstpreisen dar-
auf zu reagieren. Damit wurden zunehmend
die Qualitat und die Art der Dienstleistun-
gen mehr gewichtet - mit Erfolg: Ende 2018
konnte erneut ein Rekordergebnis ausgewie-
sen werden. Fleischmann Immobilien hat es
in den letzten 30 Jahren also verstanden,

am Markt zu bestehen und sich auf die neu-
en Situationen einzustellen. Méglich war das
dank des eingespielten Teams mit langjahri-
gen Mitarbeitenden, die einen reichen Erfah-
rungsschatz aus ganz unterschiedlichen Be-
reichen mitbringen. Damit ist auch die Basis
gelegt, um die nachsten zehn Jahre erfolg-
reich in Angriff zu nehmen.

Drei Jahrzehnte in
drei Beitrdgen

Die 30-jéhrige Entwicklung der heutigen
Fleischmann Immobilien AG wird im Ost-
schweizer Immobilienmagazin in drei Bei-
tragen beleuchtet. In dieser Nummer bildet
das dritte Jahrzehnt den Abschluss.

Zum Gedenken an Klaus Wernigk

Ich lernte Klaus Wernigk als Strategie-Be-
rater 1988 kennen und arbeitete seither
intensiv. mit ihm zusammen. Sein Wis-
sen war ausserst
vielfaltig, und er
hat als Berater
bedeutende In-

Klaus Wernigk (*9. Mai
1938, 1 2. Mai 2019)
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dustriegesellschaften begleitet. Er durf-
te im Swatch-Entwicklungsteam mitarbei-
ten. Zudem half er aktiv beim Aufbau des
neuen Zeppelin-Konzeptes mit den heu-
tigen Passagierfliigen mit. Mit ihm durfte
ich fir unsere Firma Strategien planen und
Geschaftsmodelle umsetzen, Personaldis-
kussionen fiihren sowie mit ihm als Partner
gemeinsam Land in Arizona kaufen und er-
schliessen. Er war seit Januar 1996 eben-
falls im Verwaltungsrat unserer Gesell-

schaft. Dabei entwickelte sich neben einer
vertieften Zusammenarbeit eine wunder-
schéne Freundschaft. Ich schatzte seine
einfihlsame Art, mich vaterlich zu beraten
und meine Ideen zu reflektieren. Er hatte
immer zu mir und unserer Firma gehalten,
in guten wie in schlechten Zeiten. Daftr
danke ich Klaus Wernigk von Herzen. Mei-
ne Mitarbeitenden und ich behalten ihn in
liebevoller Erinnerung.

Werner Fleischmann



Wohnen

AADORF AFFELTRANGEN ALGETSHAUSEN BEI UZWIL

5-Zimmer-Einfamilienhaus Grosses 6%2-Zimmer-Einfamilienhaus 7%-Zimmer-Einfamilienhaus

Mit Doppelgarage und grossem Garten Idyllischer Garten mit Fernsicht ins Griine 203 m? Wohnflache, Wintergarten
Preis: Fr. 760'000.- Preis: reserviert Verkaufsrichtpreis: Fr. 1'080'000.-
Zustandig: Sabina Quinz Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Silvan Siegenthaler

AMLIKON-BISSEGG ANDWIL BEI ERLEN ARBON AM BODENSEE

2 giinstige 3-Zimmer-Wohnungen Bungalow mit 4% Zimmern 5%-Zimmer-Doppelhaus

Mit Balkon/Dachterrasse (auch als Einheit) Ruhige Lage, mit schoner Fernsicht Mit 3 Garagen und Werkstatt
Verkaufsrichtpreis: Fr. 230'000.- Preis: reserviert Verkaufsrichtpreis: Fr. 720'000.-
Zustandig: Heidi Capatt Zustandig: Heidi Capatt Zustandig: Elisabeth Tobler

ARBON AM BODENSEE BASADINGEN BASADINGEN

An begehrter Wohnlage Geraumiges Wohnhaus mit 7% Zimmern 5%-Zimmer-Einfamilienhaus
5-Zimmer-Einfamilienhaus Gewadchshaus, Schopf, kleines Biotop Mit Wellness- und Partyraum
Verkaufsrichtpreis: Fr. 650'000.- Preis: Fr. 890'000.- Preis: reserviert

Zustandig: Elisabeth Tobler Zusténdig: Doris Meier Zustandig: Doris Meier

BETTWIESEN BICHELSEE BEI ESCHLIKON BURGLEN

Ehemaliges Bauernhaus mit Scheune Neue 4%-Zimmer-Eigentumswohnungen Ehemalige Fabrikantenvilla mit Charme
4 Pferdeboxen, Auslauf mit Ecoraster Innenausbau wahlbar, Bezug Mérz 2020 Und zusétzlicher Ausbaureserve
Verkaufsrichtpreis: Fr. 1'150'000.- Preis: ab Fr. 645'000.- Preis: Fr. 1'650'000.-

Zustandig: Silvan Siegenthaler Zusténdig: Sabina Quinz Zustandig: Heidi Capatt
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BUTSCHWIL SG DORFLINGEN BEI DIESSENHOFEN

Doppeleinfamilienhaus Apartes 4%-Zimmer-Riegelhaus
4%-Zimmer-Hausteile, je 80 m? Wohnfliche  Mit sonnigem Sitzplatz, im Dorfkern
Preis: Fr. 620'000.- Preis: Fr. 685'000.-

Zustandig: Silvan Siegenthaler Zusténdig: Doris Meier

EGNACH AM BODENSEE ERMATINGEN AM UNTERSEE

Wohnen mit Aussicht und Nahe See Eine kleine Raritat am See!

Gepflegte 4%-Zimmer-Wohnung Atelier/Sommerhaus, direkter Seezugang
Preis: Fr. 660'000.- Verkaufsrichtpreis: Fr. 850'000.-
Zustandig: Elisabeth Tobler Zustandig: Andreas Engeli

DIESSENHOFEN

Moderne, neue 3% bis 4-Zimmer-Wohnung
112 m? Wohnfiche, verglaster Siidbalkon
Preis: Fr. 650'000.-

Zustandig: Doris Meier

H
h

ERMATINGEN AM UNTERSEE
Badehaus am See

Mit eigenem Seezugang
Verkaufsrichtpreis: Fr. 500'000.-
Zustandig: Andreas Engeli

ERMATINGEN AM UNTERSEE ERMATINGEN AM UNTERSEE

Trendiges Loft mit Loggia Historisches Wohnhaus

3.72 m Raumhdéhe, Terrasse und Garten Nur wenige Meter vom Seezugang entfernt
Preis: Fr. 800'000.- Verkaufsrichtpreis: Fr. 500'000.-
Zustdndig: Andreas Engeli Zustandig: Andreas Engeli

ESCHENZ AM UNTERSEE

Neue 4%-Zimmer-Wohnungen Grossziigige 5%-Zimmer-Gartenwohnung
Verwirklichen Sie lhren Traum beim Ausbau! In gepflegter Uberbauung

Preis: ab Fr. 620'000.- Preis: Fr. 650'000.-

Zusténdig: Doris Meier Zustandig: Sabina Quinz
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ERMATINGEN AM UNTERSEE
Wohnen unweit vom See

3%- und 4%-Zimmer-Wohnungen
Preis: ab Fr. 675'000.-
Zusténdig: Andreas Engeli

FRAUENFELD
4%-Zimmer-Eckhaus im Griinen
Ruhige Lage, mit grossem Garten
Preis: reserviert

Zustandig: Sabina Quinz



Wohnen

FRAUENFELD FRAUENFELD GENERATIONENHAUS MIT WERKSTATT
Gepflegte 2%-Zimmer-Dachwohnung Stattliche Villa mit Biiros im Zentrum Ein Ehepaar und seine erwachsenen Kinder
Grosszuigig, mit offenem Atelier Parkihnlicher Garten, 1198 m? Landanteil mit Partner suchen ein grosses Wohnhaus
Preis: Fr. 395'000.- Preis: reserviert oder Bauland in Frauenfeld und Umgebung.
Zustandig: Sabina Quinz Zustandig: Sabina Quinz Zustandig: Sabina Quinz

FRUTHWILEN-SALENSTEIN GUTTINGEN BIS TAGERWILEN GUTTINGEN AM BODENSEE

Haus statt Wohnung Wir suchen fir eine alleinstehende Person ~ Wohnen in Seendhe

Ein Bijou flr Individualisten! eine 3%- bis 4-Zi-Wohnung. Modern, mit  Reprasentatives 5%-Zimmer-Landhaus
Preis: Fr. 635'000.- grossem Balkon/Terrasse, Lift, Tiefgarage. Preis: Fr. 1'480'000.-

Zusténdig: Andreas Engeli Zustandig: Andreas Engeli Zustandig: Andreas Engeli
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HATSWIL BEI AMRISWIL HAUPTWIL HAUPTWIL
5-Zimmer-Einfamilienhaus, angebaut Wohnen mit Blick in den Park! 6%2-Zimmer-Einfamilienhaus
Schoner Riegelbau, Renovationsbedarf Grosszigige 4%2-Zimmer-Dachwohnungen In grosszligiger Umgebung
Preis: auf Anfrage Preis: Fr. 800'000.- Preis: Fr. 880'000.-
Zustandig: Elisabeth Tobler Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Silvan Siegenthaler

HAUPTWIL HAUPTWIL KREUZLINGEN

Neue 4%-Zimmer-Wohnungen Schloss mit 12'604 m? Landanteil 4%>-Zimmer-Wohnung mit grosser Terrasse
Innenausbau nach Ihren Wiinschen! Stattliches Anwesen mit div. Nebenbauten Ausblick auf den See

Preis: ab Fr. 525'000.- Preis: auf Anfrage Preis: Fr. 795'000.-

Zustdndig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Werner Fleischmann Zustdndig: Andreas Engeli
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Wohnen

KREUZLINGEN KREUZLINGEN LENGWIL BEI KREUZLINGEN

Grossziigig und hell Zentrumsnahe Wohnung mit Balkon Aparte 3%-Zimmer-Dachwohnung
3%-Zimmer-Wohnung im Hochparterre Im 4. Obergeschoss, mit Lift Mit Loggia und zusatzlichem Galeriezimmer
Preis: Fr. 695'000.- Preis: reserviert Preis: Fr. 345'000.-

Zustandig: Andreas Engeli Zustandig: Andreas Engeli Zustandig: Andreas Engeli

MANNENBACH AM UNTERSEE MULLHEIM EIN- ODER DOPPELFAMILIENHAUS

Einfamilienhaus mit Seesicht und Pool Wohnen mit Privatsphire Fr eine Familie mit zwei Kindern suchen wir
4%, Zimmer, grossziigig, rollstuhlgangig 7-Zimmer-Haus mit zusatzlichem Bauland ein 4%- bis 5%-Zimmer-Haus mit 130 m?
Preis: auf Anfrage Preis: reserviert Wohnflache in Mullheim/Pfyn/Dettighofen.
Zustandig: Andreas Engeli Zustandig: Sabina Quinz Zustéandig: Sabina Quinz

MULLHEIM OBERWANGEN/FISCHINGEN OTTOBERG BEI WEINFELDEN

Alteres Wohnhaus am Dorfbach 6%2-Zimmer-Eckhaus mit grossem Garten 6%2-Zimmer-Einfamilienhaus

Mit Scheunenteil, 817 m? Landanteil 5942 m? Land, 235 m? Wohnflache Mit unverbaubarer Weitsicht, 1538 m? Land
Verkaufsrichtpreis: Fr. 360'000.- Preis: Fr. 1'080'000.- Preis: Fr. 1'080'000.-

Zusténdig: Sabina Quinz Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Heidi Capatt

ROMANSHORN AM BODENSEE ROMANSHORN AM BODENSEE RORSCHACHERBERG SG
5-Zimmer-Einfamilienhaus Helle 4%2-Zimmer-Wohnung Penthouse hoch iiber dem Bodensee
Mit blihendem Garten, Nahe Ortszentrum 109 m? Wohnfliche, gedeckter Balkon Mit traumhaftem Panoramablick
Preis: Fr. 545'000.- Preis: Fr. 460'000.- Verkaufsrichtpreis: Fr. 1'865'000.-
Zustandig: Elisabeth Tobler Zustandig: Elisabeth Tobler Zustandig: Elisabeth Tobler
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Wohnen

RORSCHACHERBERG SG SCHWELLBRUNN AR SIRNACH

5%-Zimmer-Einfamilienhaus 6%2-Zimmer-Einfamilienhaus 4%,-Zimmer-Einfamilienhausteil
Terrasse mit Seesicht Mit Baulandreserven und Blick auf den Séntis ~ Mit Nutzungsreserven im Dachgeschoss
Preis: Fr. 735'000.- Preis: Fr. 960'000.- Preis: Fr. 325'000.-

Zustandig: Elisabeth Tobler Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Silvan Siegenthaler

STECKBORN AM UNTERSEE STECKBORN AM UNTERSEE STECKBORN AM UNTERSEE

Kleines Chalet mit Seesicht Neuwertige Terrassenwohnung Einfamilienhaus mit teilweiser Seesicht
Und 1192 m? Bauland Mit phantastischer Panorama-Seesicht 6% Zimmer, 174 m? Wohnfliche
Verkaufsrichtpreis: Fr. 890'000.- Preis: Fr. 1'390'000.- Preis: Fr. 965'000.-

Zusténdig: Doris Meier Zustandig: Doris Meier Zustandig: Doris Meier

 ——y

———

STECKBORN AM UNTERSEE STECKBORN AM UNTERSEE STECKBORN AM UNTERSEE
7%-Zimmer-Einfamilienhaus Ehemaliges Pfarrhaus Einfamilienhaus mit schéner Seesicht
189 m? Wohnfléche, grossziigige Aufteilung Villa mit 3 Wohnungen, renoviert 4% Zimmer, charmanter Garten
Preis: Fr. 995'000.- Preis: Fr. 1'890'000.- Preis: Fr. 785'000.-

Zusténdig: Doris Meier Zustandig: Doris Meier Zustandig: Doris Meier

STEIN AM RHEIN STETTFURT BEI FRAUENFELD TAGERWILEN
3%-Zimmer-Altstadt-Wohnung 5%-Zimmer-Doppeleinfamilienhaus Helle 3-Zimmer-Wohnung

Mit Laube und lauschiger Terrasse Angrenzend an die Landwirtschaftszone Zur Eigennutzung oder Vermietung
Preis: Fr. 375'000.- Preis: Fr. 680'000.- Preis: Fr. 290'000.-

Zusténdig: Doris Meier Zustandig: Sabina Quinz Zustandig: Andreas Engeli
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TAGERWILEN THUNDORF BEI FRAUENFELD

4%- und 5%-Zimmer-Wohnungen Wohntraum mit Fernsicht

Helle, grossziigig konzipierte Grundrisse 4%5-Zimmer-Einfamilienhaus, Schwimmbad
Preis: ab Fr. 760'000.- Preis: Fr. 1100'000.-

Zustandig: Andreas Engeli Zustandig: Sabina Quinz

THUNDORF BEI FRAUENFELD

3- und 4-Zimmer-Wohnungen

Als Kapitalanlage oder zum selber bewohnen
Preis: ab Fr. 335'000.-

Zustandig: Sabina Quinz

THUNDORF BEI FRAUENFELD WARTH BEI FRAUENFELD

Gepflegte 3%-Zimmer-Wohnung Grossziigiges Familienhaus

Keller, Bastelraum, Fitnessraum mit Sauna Mit 6% Zimmern und schéner Gartenanlage
Preis: Fr. 348'000.- Preis: reserviert

Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustdndig: Sabina Quinz

WEINFELDEN WEINFELDEN

Charmantes 5-Zimmer-Einfamilienhaus Grossziigiges Reihen-Eckhaus

In bevorzugtem Wohnquartier Zentrale Lage, 158 m? Wohnflache
Preis: reserviert Preis: Fr. 740'000.-

Zustandig: Heidi Capatt Zustandig: Heidi Capatt

WIL SG WIL SG

5%-Zimmer-Mittelhaus mit viel Platz 4%,-Zimmer-Stadtwohnung
Niveauversetzt, 140 m? Wohnflache Moderner Ausbau, grosse, verglaste Loggia
Verkaufsrichtpreis: Fr. 890'000.- Preis: Fr. 890'000.-

Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Silvan Siegenthaler
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GROSSZUGIGES EINFAMILIENHAUS

Im Dreieck Weinfelden, Tagerwilen und Alt-
nau suchen wir fir ein junges Ehepaar ein
Einfamilienhaus mit ca. 600 m? Landanteil.
Zustandig: Heidi Capatt

WIGOLTINGEN
3%-Zimmer-Wohnung in Landhaus-Villa
93 m? Wohnflache, grosse Terrasse
Preis: reserviert

Zustandig: Heidi Capatt

GEHOBENES EINFAMILIENHAUS

Fr ein Ehepaar suchen wir in Wil und naher
Umgebung ein Einfamilienhaus mit mind. 5%
Zimmern und guten OV-Anbindungen.
Zustandig: Silvan Siegenthaler



Landwirtschaft, Gewerbe, Bauland, Mehrfamilienhauser

EBNAT-KAPPEL SG EGNACH (NEUKIRCH) ERMATINGEN AM UNTERSEE

Hotel Kapplerhof Bauernhaus mit Scheune 425 m? Bauland fiir ein Einfamilienhaus
Ehem. Tagungszentrum mit 7391 m? Bauland  In der Weilerzone Nur 120 Meter vom Seezugang entfernt
Verkaufsrichtpreis: Fr. 1'800'000.- Verkaufsrichtpreis: Fr. 725'000.- Verkaufsrichtpreis: Fr. 385'000.-
Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Hansjorg Huber Zustandig: Andreas Engeli

KRADOLF NEUKIRCH AN DER THUR NEUKIRCH AN DER THUR

6-Zimmer-Bauernhaus Remise in der Weilerzone Gerdumiges Bauernhaus

Mit Scheune/Stall und Remise Mit Blick ins Griine Mit Scheune/Werkstatt in der Weilerzone
Verkaufsrichtpreis: Fr. 680'000.- Verkaufsrichtpreis: Fr. 390'000.- Verkaufsrichtpreis: Fr. 800'000.-
Zustandig: Hansjorg Huber Zustandig: Hansjorg Huber Zustandig: Hansjorg Huber

BAUERNHAUS FUR KLEINTIERHALTUNG SCHAFFHAUSEN WEINGARTEN BEI LOMMIS

Mit 5%-Zimmern und Scheunenteil, ausser-  Imposante Stadt-Villa «Lindenberg» Landsitz mit Stall/Scheune fiir Pferde

halb vom Dorf. 6000 bis 10'000 m? Land.  Als reprisentativer Firmensitz Wintergarten, Biotop, Fernsicht und viel Land
Thurgau, Weinland, St. Gallen, Toggenburg. Preis: Fr. 3'370'000.- Preis: Fr. 2'200'000.-

Zustandig: Hansjorg Huber Zustandig: Doris Meier Zusténdig: Hansjorg Huber

WIGOLTINGEN EINFAMILIENHAUS MIT GEWERBETEIL ZUZWIL

Bauland mit Abbruchobjekt Fir einen Steinmetz suchen wir Haus mit ~ Wohn-/Gewerbehaus

1465 m? in der Dorfzone Gewerbe oder Scheune zum Arbeiten, in  Auch als Bauland geeignet

Preis: reserviert landlicher Umgebung im Umkreis von Wil.  Verkaufsrichtpreis: Fr. 1'500'000.-
Zustandig: Andreas Engeli Zustandig: Silvan Siegenthaler Zustandig: Silvan Siegenthaler
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Unsere Kernkompetenzen

Attraktive
Wohnimmobilien

Der Thurgau und die angrenzenden Regionen der
Ostschweiz sind ein Paradies - sowohl
ftir Familien als auch fiir unabhangige Personen,
die Wohneigentum suchen. Auf diese vielfaltigen
Bedurfnisse sind wir spezialisiert.

Landwirtschaftliche
Betriebe

Die Umnutzung von Bauernhéfen bietet
Chancen fur attraktiven Wohnraum, Tierhaltung und
viel Platz fiir Hobbys. In der komplexen Vermittlung
ehemals landwirtschaftlich genutzter Liegenschaften

sind wir im Thurgau Marktfuhrer.

Sofort profitieren!

Exklusive
Liegenschaften

Die Region Thurgau bietet einige Top-Lagen mit
exklusiven Liegenschaften - zum Beispiel in Seendhe.
Spezielle Immobilien vermitteln wir aber in allen
Thurgauer Gemeinden - ganz nach
den Beddirfnissen der Kundschaft

Gewerbe und
offentliche Bauten

Der Verkauf und die Umnutzung von Gewerbe-
immobilien bieten neue Chancen fiir Kleingewerbe
und modernen Wohnraum. Wir sind spezialisiert
auf die anspruchsvolle Vermittlung von
Gewerberaumen und 6ffentlichen Bauten.

Kurz-Bewertung online! VIP-Kunde werden! Besser informiert sein! Verkauf leicht gemacht!

Lassen Sie eine erste unver- Abonnieren Sie unseren News-  Abonnieren Sie das vierteljahrlich Individuelle Beratung dank Kom-

bindliche und kostenlose letter. Erfahren Sie unsere erscheinende Ostschweizer petenz und Lokalkenntnissen
Marktpreis-Einschatzung Immobilienangebote eine Immobilienmagazin fir mehr sowie ganzheitlicher Service
|hrer Liegenschaft machen: Woche vor allen anderen: Hintergriinde: beim Verkauf einer Liegenschaft:

www.fleischmann.ch/verkaufen- www.fleischmann.ch/kaufen- www.fleischmann.ch/news/ www.fleischmann.ch/
schaetzen/kurzbewertung suchen/vip-newsletter immobilienmagazin verkaufen-schaetzen
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Ausgewiesene Expertise, professionelle Vermittlung

Sl TP R

Werner Fleischmann Heidi Capatt Andreas Engeli Hansjérg Huber
Firmeninhaber Liegenschaftsexpertin Liegenschaftsexperte Region Kreuzlingen Liegenschaftsexperte
Region Mittelthurgau Mehrfamilienhéduser / Gewerbe Landwirtschaft

Doris Meier Sabina Quinz Silvan Siegenthaler Elisabeth Tobler
Liegenschaftsexpertin Liegenschaftsexpertin Liegenschaftsexperte Liegenschaftsexpertin
Region Untersee und Rhein Region Frauenfeld Region Wil / Hinterthurgau Region Oberthurgau

Ganzheitlicher Service fur den Verkaufserfolg

Sybille Angst Barbara Baumgartner Doris Biinter Matthias Fleischmann
Marketing Veranstaltungen Leitung Sekretariat/Berufsbildnerin Verkaufsunterlagen/Internet Praktikant

r"

Angélique Funke Heidi Haag Dominique Leuzinger Noah Neuhaus
Leitung Rechnungswesen Leitung Verkaufsunterlagen Marketing Print Lernender Kaufmann, 2. Lehrjahr

Monika Schilling Barbara Zingg

Verkaufsunterlagen Leitung Marketing
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FLEISCHMANN

I M M O B I LI

E N

«Wollen auch Sie lhre Liegenschaft
erfolgreich verkaufen? Gerne zeige
ich lhnen den Weg dazu auf.»

Werner Fleischmann
Firmeninhaber

Fleischmann Immobilien AG
Rathausstrasse 18, Postfach 128
8570 Weinfelden

Tel. 071626 5151
www.fleischmann.ch

info@fleischmann.ch

Niederlassungen:
Arbon, Frauenfeld, Stein am Rhein,
Tagerwilen, Wil

Schweizerische Maklerkammer -
die gepriiften Immobilienspezialisten

Fleischmann Immobilien ist seit 1989 Vorreiter im anspruchsvollen Markt - mit
Fingerspitzengefiihl, umfassender Kompetenz und eindriicklichen Vermittlungs-
erfolgen. Vermittelt werden Liegenschaften aller Art (Bild oben siehe auch Seite
8: Sommerhaus am See in Ermatingen). Die Kernmarkte liegen im Thurgau und

in angrenzenden Regionen.
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